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Internationales Geschäft 
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Sparkassenverband Bayern
Sparkassenakademie

Wir qualifizieren Bayern 
vom Auszubildenden bis zum Vorstand

Seminarangebot 2012
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 Internationales Geschäft

Die durch die Globalisierung voranschreitende internationale Arbeitsteilung ist längst nicht

mehr eine Angelegenheit der Großindustrie. Die zunehmende internationale Arbeitsteilung

hat schon lange das Rückgrat der deutschen und insbesondere der bayerischen Wirtschaft

erreicht: den Mittelstand. Viele Sparkassenkunden überlegen, ausländische Märkte als

Absatz- oder Beschaffungsmärkte zu erschließen oder aber - und das ist eine für den

Mittelstand eher neue Entwicklung - sie als Produktionsstandorte zu nutzen. Der

internationale Kostenwettbewerb und stagnierende Absatzmärkte zwingen immer mehr

mittelständische Unternehmen, sich hiermit zu beschäftigen.

Die Sparkassen spielen im internationalen mittelständischen Firmenkundengeschäft nicht

die Rolle, die sie aufgrund ihrer traditionell starken Stellung im mittelständischen

Kreditgeschäft haben könnten.

Wir unterstützen Sie mit unserem umfangreichen Seminarangebot im "Internationalen

Geschäft", um Ihre Kompetenz nachhaltig zu optimieren und damit erfolgreich am Markt

agieren zu können.

Gerne beraten wir Sie individuell.

Tanja Kunze

Bereich Firmenkunden, Immobilien und Kredit

Tel.: 0871/504-2385

e-mail: t.kunze@s-akaby.de

Folgende Angebote gehören zu diesem Themenbereich:

ID 2412 Außenwirtschaftsrecht - Meldewesen/Embargo-Beschränkungen für das

Backoffice

Sie befassen sich in diesem Seminar mit dem Inhalt und Ziel der gesetzlichen Regelungen und erhalten einen

Überblick über die gesetzlichen Grundlagen und die im Zahlungs- und Kapitalverkehr mit dem Ausland

geltenden Melderegelungen. Seminarschwerpunkt ist die praktische Erstellung von Zahlungsmeldungen

anhand von vorgegebenen Geschäftsvorfällen aus dem gesamten Bankbereich.

Georg van den Bos, G & I van den Bos GbRDozenten

201 27.03.2012 27.03.2012 27.01.2012-

Termine Anmeldeschluss

225,00 EUR Preis  

Inhaltlich zuständig 

Tanja Kunze

E-Mail:   t.kunze@s-akaby.de

Telefon: 0871 504-2385

Organisatorisch zuständig 

Dagmar Hierold

E-Mail:   d.hierold@s-akaby.de

Telefon: 0871 504-2359

https://bikos.s-akaby.de/search/explorer.pisa?roid=742----WC---9--
https://bikos.s-akaby.de/educationitem/content.pisa?productid=RPB8--D32---CS-
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ID 2460

ID 2461

ID 2462

Internationaler Zahlungsverkehr in Theorie und Praxis

Dokumentengeschäft für Junior-Berater/Abwickler

Dokumentengeschäft für Senior-Berater/Abwickler

Sie erhalten einen Überblick über den Internationalen Scheckverkehr sowie über die Grundlagen und

Voraussetzungen zur Abwicklung von Auslandsüberweisungen.

Als Berater oder Abwickler lernen Sie Basiszusammenhänge im dokumentären Zahlungsverkehr kennen, die

Sie im Kundengespräch oder in der Bearbeitung anwenden können. Sie vertiefen Ihre bisher erworbenen

theoretischen Kenntnisse im Internationalen Geschäft und können die Dokumente gemäß den jeweiligen

Richtlinien bearbeiten.

Sie vertiefen Ihre Kenntnisse aus dem Seminar "Dokumentengeschäft für Junior-Berater/Abwickler" und

lernen, Dokumente gemäß den aktuellen Richtlinien der ICC, PARIS, prüfen zu können. Die Bankgarantie im

Internationalen Geschäft wird praxisbezogen und in allen Details besprochen. Sie erkennen Vertriebsansätze

für das Dokumentengeschäft und die sich daraus ergebenden Koppelgeschäfte.

Thorsten Renoth, KSK München Starnberg Ebersberg

Beate Rosenzweig, Otto Ruff, BayernLB

Otto Ruff, Thilo Oster, BayernLB

Dozenten

Dozenten

Dozenten

201 

201 

201 

02.10.2012

25.04.2012

11.06.2012

02.10.2012

26.04.2012

12.06.2012

22.06.2012

25.02.2012

12.04.2012

-

-

-

Termine

Termine

Termine

Anmeldeschluss

Anmeldeschluss

Anmeldeschluss

150,00 EUR 

370,00 EUR 

335,00 EUR 

Preis  

Preis  

Preis  

Inhaltlich zuständig 

Inhaltlich zuständig 

Inhaltlich zuständig 

Tanja Kunze

Tanja Kunze

Tanja Kunze

E-Mail:   t.kunze@s-akaby.de

E-Mail:   t.kunze@s-akaby.de

E-Mail:   t.kunze@s-akaby.de

Telefon: 0871 504-2385

Telefon: 0871 504-2385

Telefon: 0871 504-2385

Organisatorisch zuständig 

Organisatorisch zuständig 

Organisatorisch zuständig 

Dagmar Hierold

Dagmar Hierold

Dagmar Hierold

E-Mail:   d.hierold@s-akaby.de

E-Mail:   d.hierold@s-akaby.de

E-Mail:   d.hierold@s-akaby.de

Telefon: 0871 504-2359

Telefon: 0871 504-2359

Telefon: 0871 504-2359

https://bikos.s-akaby.de/educationitem/content.pisa?productid=RRB8--D32---CS-
https://bikos.s-akaby.de/educationitem/content.pisa?productid=EW----WD3---CS-
https://bikos.s-akaby.de/educationitem/content.pisa?productid=9X----WD3---CS-
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ID 2464

ID 2237

ID 2465

Rohstoffderivate - Risikomanagement für mittelständische Unternehmen beim

Rohstoffbezug durch den Einsatz derivater Finanzinstrumente

Faszination Rohstoffe - aktiver Einsatz von Rohstoffinvestments im Verkauf

Basis-Know-how für Junior-Händler/Berater

Sie erhalten einen tiefen Einblick in die Absicherungsmöglichkeiten von Rohstoffpreisrisiken. Durch die

Einführung in die Märkte der Rohstoffe werden Ihnen Zusammenhänge bei den unterschiedlichsten Märkten

erläutert und Preisentwicklungen aufgezeigt.

Sie erhalten Einschätzungen und Kenntnisse über den Ablauf und die Dauer von Rohstoffpreisanstiegen in

der Historie. Sie erkennen die Ursache von Rohstofftrends frühzeitig und können das erlangte Wissen aktiv an

vermögenden Kunden umsetzen. Durch Ihr fundiertes Wissen über die monetären Steuerungsmöglichkeiten

heben Sie sich von den Mitbewerbern ab und erhöhen somit Ihre Chancen, "fresh-money" von Mitbewerbern

zu gewinnen und in Ihre Anlagestrategie mit einzubinden.

Sie erwerben Grundkenntnisse im Bereich Devisen- und Eurogeldhandel sowie bei Zinsderivaten. Sie können

mit Kursen, Kursbildungen und Währungsumrechnungen in der Praxis sicher umgehen und lernen

Kurssicherungsmöglichkeiten/Zinsabsicherungsprodukte kennen. Im Bereich des Devisen- und

Derivatehandels erkennen Sie Ansätze für den Vertrieb.

Manuel Schermer, Marie-Isabelle Janik, BayernLB

Magnus Deichl

Katja Kerscher, SK Regensburg

Dozenten

Dozenten

Dozenten

201 

201 

201 

19.09.2012

02.05.2012

13.12.2012

19.09.2012

03.05.2012

14.12.2012

01.07.2012

03.03.2012

01.07.2012

-

-

-

Termine

Termine

Termine

Anmeldeschluss

Anmeldeschluss

Anmeldeschluss

170,00 EUR 

495,00 EUR 

310,00 EUR 

Preis  

Preis  

Preis  

Inhaltlich zuständig 

Inhaltlich zuständig 

Inhaltlich zuständig 

Tanja Kunze

Daniel Egger

Tanja Kunze

E-Mail:   t.kunze@s-akaby.de

E-Mail:   d.egger@s-akaby.de

E-Mail:   t.kunze@s-akaby.de

Telefon: 0871 504-2385

Telefon: 0871 504-2356

Telefon: 0871 504-2385

Organisatorisch zuständig 

Organisatorisch zuständig 

Organisatorisch zuständig 

Dagmar Hierold

Monika Boos

Dagmar Hierold

E-Mail:   d.hierold@s-akaby.de

E-Mail:   m.boos@s-akaby.de

E-Mail:   d.hierold@s-akaby.de

Telefon: 0871 504-2359

Telefon: 0871 504-2295

Telefon: 0871 504-2359

https://bikos.s-akaby.de/educationitem/content.pisa?productid=SY----X5E1--CS-
https://bikos.s-akaby.de/educationitem/content.pisa?productid=7GB8--D32---CS-
https://bikos.s-akaby.de/educationitem/content.pisa?productid=VY----WD3---CS-
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ID 2469

ID 2468

ID 2470

Zinsderivate - Basisseminar

Zinsderivate - Vertrieb

Erfolg im Internationalen Geschäft - Basis-Know-how für Junior-Berater

Sie werden in die Prozesse im vermittelten Geschäft eingeführt, erwerben grundlegende Kenntnisse zu

Zinsderivaten und lernen sicher zu handeln.

Sie vertiefen Ihre Kenntnisse im Bereich Zinsderivate, erkennen Kundenpotenziale und bringen aktuelle

Praxisbeispiele mit (Versand per Mail vorab an den Referenten).

Sie erkennen die Bedeutung des Internationalen Geschäfts für Firmenkunden und die Sparkassen sowie

Vertriebsansätze über das komplette Internationale Geschäft. Akquisitionsansätze, Produkte und  praktische

Fälle unterstützen Sie, das Cross-Selling-Produkt "Internationales Geschäft" zu verstehen und aktiv

anzusprechen.

Heiko Althaus, Tim Oliver Hahn, Josef Staltmayr, BayernLB

Josef Staltmayr, Heiko Althaus, BayernLB

Andrea Weinzierl, Franz Zörntlein, BayernLB

Dozenten

Dozenten

Dozenten

201 

201 

201 

08.05.2012

18.09.2012

02.05.2012

08.05.2012

18.09.2012

02.05.2012

09.03.2012

01.07.2012

03.03.2012

-

-

-

Termine

Termine

Termine

Anmeldeschluss

Anmeldeschluss

Anmeldeschluss

205,00 EUR 

205,00 EUR 

185,00 EUR 

Preis  

Preis  

Preis  

Inhaltlich zuständig 

Inhaltlich zuständig 

Inhaltlich zuständig 

Tanja Kunze

Tanja Kunze

Tanja Kunze

E-Mail:   t.kunze@s-akaby.de

E-Mail:   t.kunze@s-akaby.de

E-Mail:   t.kunze@s-akaby.de

Telefon: 0871 504-2385

Telefon: 0871 504-2385

Telefon: 0871 504-2385

Organisatorisch zuständig 

Organisatorisch zuständig 

Organisatorisch zuständig 

Dagmar Hierold

Dagmar Hierold

Dagmar Hierold

E-Mail:   d.hierold@s-akaby.de

E-Mail:   d.hierold@s-akaby.de

E-Mail:   d.hierold@s-akaby.de

Telefon: 0871 504-2359

Telefon: 0871 504-2359

Telefon: 0871 504-2359

https://bikos.s-akaby.de/educationitem/content.pisa?productid=O71---TTJ1--CS-
https://bikos.s-akaby.de/educationitem/content.pisa?productid=T11---X5E1--CS-
https://bikos.s-akaby.de/educationitem/content.pisa?productid=VT----WD3---CS-
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ID 2471

ID 2472

ID 2480

Erfolgreicher Kunden/Exporteure unterstützen und Marktanteile gewinnen durch

Absatzfinanzierungsmodelle sowie Forderungs- und Liquiditätsoptimierung

More Profit - Less Risk - Firmenkundengeschäft ohne Grenzen - / Wissenswertes

für Firmenkundenbetreuer, Analysten und Seniorbetreuer Internationales

Firmenkundengeschäft

Fit für S-Via - Bereich Kundenzahlungen und Scheckverkehr

Ihnen werden Vertriebsansätze, Geschäfts- und Unterstützungsmöglichkeiten bei (Export-)Kunden in der

Beratung und (Re-)Finanzierung von Liefer- und Exportgeschäften durch Absatzfinanzierungsmodelle im

kurzfristigen Bereich bis 2 Jahre vermittelt.

Ihnen werden Vertriebsansätze, Geschäfts-, Ertrags- und Finanzierungsmöglichkeiten im Internationen

Firmenkundengeschäft vermittelt. Durch umfangreiche Fallstudien und aktive Einbeziehung des Leitfadens

fürs Firmenkundengeschäft "More Profit - Less Risk" - Firmenkundengeschäft ohne Grenzen - werden Sie in

die Lage versetzt, das Cross-Selling-Produkt "Internationales Geschäft" aktiv in Ihre Firmenkundenstrategie

zu integrieren und anzusprechen.

Sie erhalten einen Überblick über die Bearbeitung von Kundenzahlungen und die Abwicklung des

Scheckverkehrs über S-Via.

Ulrich Eckert, BayernLB Nürnberg

Ulrich Eckert, Martin Doß, BayernLB


Jürgen Schad, KSK Heilbronn

Andreas Holtschke, KSK München Starnberg Ebersberg

Dozenten

Dozenten

Dozenten

201 

201 

201 

23.10.2012

06.11.2012

01.10.2012

23.10.2012

07.11.2012

01.10.2012

24.08.2012

01.07.2012

22.06.2012

-

-

-

Termine

Termine

Termine

Anmeldeschluss

Anmeldeschluss

Anmeldeschluss

180,00 EUR 

400,00 EUR 

185,00 EUR 

Preis  

Preis  

Preis  

Inhaltlich zuständig 

Inhaltlich zuständig 

Inhaltlich zuständig 

Tanja Kunze

Tanja Kunze

Tanja Kunze

E-Mail:   t.kunze@s-akaby.de

E-Mail:   t.kunze@s-akaby.de

E-Mail:   t.kunze@s-akaby.de

Telefon: 0871 504-2385

Telefon: 0871 504-2385

Telefon: 0871 504-2385

Organisatorisch zuständig 

Organisatorisch zuständig 

Organisatorisch zuständig 

Dagmar Hierold

Dagmar Hierold

Dagmar Hierold

E-Mail:   d.hierold@s-akaby.de

E-Mail:   d.hierold@s-akaby.de

E-Mail:   d.hierold@s-akaby.de

Telefon: 0871 504-2359

Telefon: 0871 504-2359

Telefon: 0871 504-2359

https://bikos.s-akaby.de/educationitem/content.pisa?productid=B9----13K1--CS-
https://bikos.s-akaby.de/educationitem/content.pisa?productid=7M2---NE3---CS-
https://bikos.s-akaby.de/educationitem/content.pisa?productid=QU----WD3---CS-
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ID 2481

ID 5433

Fit für AIB++ - Abwicklung dokumentäres Geschäft mit AIB++

505 - Dokumentengeschäft mit AIB++ für Anwender

Sie erhalten einen Überblick über die Bearbeitung Inkassi, Akkreditiven und Garantien mittels AIB++.

Außerdem wollen wir in diesem Seminar in besonderem Maße auf Ihre Fragen und Probleme mit Eingaben in

AIB++ eingehen.

Mitarbeiter aus dem Bereich "Auslandsgeschäft" bzw. "Organisation" sind nach Besuch der Schulung mit dem

Workflow der Software "AIB++" (Advanced International Banking) im Rahmen des dokumentären

Auslandgeschäftes vertraut. Sie sind in der Lage, selbstandig Geschäftsvorfälle zu bearbeiten. Darüberhinaus

können sie die Stammdatenverwaltung selbständig administrieren.

Stefan Jankowski, Sparkasse Bamberg

Mitarbeiter der Finanz Informatik

Dozenten

Dozenten

201 

202 

201 

05.03.2012

06.03.2012

21.11.2012

05.03.2012

06.03.2012

23.11.2012

05.01.2012

06.01.2012

01.07.2012

-

-

-

Termine

Termine

Anmeldeschluss

Anmeldeschluss

245,00 EUR 

795,00 EUR 

Preis  

Preis  

Inhaltlich zuständig 

Inhaltlich zuständig 

Tanja Kunze

Tobias Sterr

E-Mail:   t.kunze@s-akaby.de

E-Mail:   t.sterr@s-akaby.de

Telefon: 0871 504-2385

Telefon: 0871 504-2363

Organisatorisch zuständig 

Organisatorisch zuständig 

Dagmar Hierold

Olga Heinelt

E-Mail:   d.hierold@s-akaby.de

E-Mail:   o.heinelt@s-akaby.de

Telefon: 0871 504-2359

Telefon: 0871 504-2355

https://bikos.s-akaby.de/educationitem/content.pisa?productid=PZ----WD3---CS-
https://bikos.s-akaby.de/educationitem/content.pisa?productid=74----6AG1--CS-
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